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От кнопки оплаты на сомнительных 
сайтах до инструмента роста выручки



Как на новом 
месте?

Да работы 
много…



Что такое Яндекс Пэй?

Просто  кнопка  оплаты!



Где мы только ни находили оплату с Яндекс Пэй…

18+



Стали следить за рынком 
и менять продукт →
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Цифровые платежи в России растут, 
а BNPL драйвит этот рост

Statista Market Insights, Russia, Jan 2024. Research and Markets, Russia Buy Now Pay Later Business and Investment Opportunities Databook, Q1 2024 Update.



предпочтут магазин, в котором 
есть оплата частями, чем тот, 
где ее нет

58%
скорее купят товар, если магазин 
предлагает кешбэк бонусными 
баллами

82%



2023



Новый Яндекс Пэй



А у нас уже есть 
Яндекс Пэй, 
только дешевле



Но мы же теперь                    
не просто кнопка



Помогаем партнёрам качать продажи



Приводим покупателей с ресурсов Яндекса



Делаем имиджевые спецпроекты на ТВ и в офлайне



Привлекаем блогеров и комиков



Добавляем бейджи и виджеты в каталог товаров



Что из этого получилось?





25%
Доля онлайн покупок 
с Яндекс Пэй 
в обычный сезон

38%
Доля онлайн покупок 
с Яндекс Пэй 
в сезон распродаж

restore: заменил Apple Pay 
сервисами Яндекса

Андрей Васильев, руководитель e-commerce

«Мы хотели сохранить путь пользователя, чтобы ему
не приходилось постоянно вводить данные карты
или выбирать удобный магазин, а можно было
просто сделать два клика и оплатить покупку»



44%
Средний чек 
при оплате товаров 
в Сплит, чем при 
полной оплате

X2.2
Чаще покупатели 
нажимают кнопку 
оплаты с Яндекс Пэй 

Cozy Home повысил 
привлекательность сайта 
для покупателей

Кирилл Мусин, руководитель e-commerce

«Мы продаем товары не только на сайте, но и 
на маркетплейсах. Летом заметили, что люди стали 
активнее покупать именно на маркетплейсах. Решили 
создать внутреннюю конкуренцию и стали думать, 
как сделать привлекательнее покупки через сайт»

↑



17%
Средний чек 
при оплате товаров 
в Сплит, чем при 
полной оплате

Выросла конверсия в 
покупку со Сплитом

ECCO привлек новую 
аудиторию, повысил объем 
продаж и конверсии в оплату

Евгений Петров, Product Owner

«У нас была одна первоначальная цель, которой мы 
хотели достичь с помощью Сплита, — повысить 
продажи. В итоге получили +5% новых продаж с 
оплатой в Сплит и оценили результат как хороший. Мы 
достигли этого показателя за два месяца.»

↑ 10%↑



Больше историй —
в тг-канале
«Как там в Финтехе?»

https://t.me/YANfintech
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Спасибо за внимание!


